Dossier type de candidature Cyber Defense Factory (10 pages maximum)
A envoyer par mail à l’adresse : cyber-d3fense-factory.fct@intradef.gouv.fr


Nom et Logo du candidat

Acronyme et Nom complet du projet



Présentation du projet  
Contexte et objectifs 
	Grandes lignes du « cadre d’actions », (les 5 W : What, Why, Who, When, Where)
Présentation du projet/des fonctions du produit
Contenu technique du projet
Les antécédents, l’environnement qui amènent à développer ce produit, la raison d’être de ce projet, les ambitions…
Cas d’usage d’intérêt défense
Décrire comment ce produit pourrait s’intégrer dans l’une des composantes cyber du Ministère des armées (cybersécurité, lutte informatique offensive, lutte informatique d’influence) et ce qu’il y réalisera. 

Présentation du porteur et des partenaires éventuels
Le cœur de métier du porteur et des partenaires éventuels, ses savoir-faire, ses ressources, les compétences acquises et les projets déjà réalisés, pourquoi les mieux à même de réaliser ce projet
La taille (nombre de collaborateurs, le chiffre d’affaire pour une entreprise) 
S’il y a plusieurs partenaires, préciser l’apport respectif des partenaires pour le projet

Innovation 
Caractère innovant par rapport à l’état de l’art et/ou l’état du marché
En termes de technologies, process, 
Souligner ce qui est totalement nouveau, n’existe nulle part ailleurs…
Verrous technologiques/méthodologiques levés par le projet
Niveaux de TRL initiaux et finaux
Limitations actuelles et points durs à résoudre au travers du projet, 

Plus-value du projet
Améliorations ou nouvelles approches apportées
Process plus complet, mieux maitrisé, consolidation de résultats avec les systèmes actuellement implantés
Bénéfices pour les futurs utilisateurs de la solution
Gain en temps, en performances, en automatisation, en fiabilité, …

Valorisation du projet
Intérêt stratégique du projet pour le porteur
Préciser en particulier les liens avec d’autres actions (techniques, commerciales, humaines) engagées ou prévues, 

Perspectives d'industrialisation
Mise en place sur le marché national
Perspectives d’export (sur quel marché)
En éventuel partenariat  
Positionnement concurrentiel 
Benchmarking vis-à-vis des produits/process concurrents directs et indirects
Ordre d’idée du prix de vente (ou de location) objectif du produit/process/service finalisé

Intégrabilité dans la Factory
Ressources humaines et matérielles nécessaires mise en place par l’Entreprise 
Nombre de personnels à héberger (permanents) et fréquences (si ponctuels)
Matériel de l’Entreprise à héberger pour la réalisation du projet (Serveurs, PC, imprimantes, …)
Description des données nécessaires à mettre à disposition du projet par la Factory 
Natures, volumes, ...
Priorités/calendrier pour chacune des « famille » de données
Ressources de stockage ou de calcul souhaitées (CPU, GPU)
Natures et Priorités/calendrier
Avis d’expertise souhaités (cyber, IA, …) 
Demandes particulières (souhaits) qui faciliteraient l’avancement du projet 

Structuration du projet
Description des lots et tâches 
Description des lots et tâches prévus pendant la période Factory de 6 mois
Donner éventuellement des perspectives d’une suite pour une durée totale n’excédant pas 12 mois 
Planning, points de visibilité et jalons envisagés
Calendrier des tâches et travaux prévus pendant la période Factory de 6 mois, et mettant en évidence les données d’entrées et de sortie, les jalons principaux et points de visibilité. 
Mise en perspective du projet pendant la « période Factory » par rapport aux acquis antérieurs et vis-à-vis des futures évolutions envisageables

Point Facultatif 
[bookmark: _GoBack]Données issues du projet (produites, complétées, taggées…) qui pourraient être remises à disposition de l’Etat (Droit d'usage, de copie pour le MinArm mais pas de transfert à un tiers) pour les expérimentations DGA ou COMCYBER 

En Annexes : (Non obligatoire) 

Curriculum vitae du ou des candidats, 
Formations et/ou Expériences de Recherche en liens avec le projet
Schéma fonctionnel
Et tout autre document permettant de mieux comprendre l’intérêt du projet…
